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I. RINGKASAN EKSEKUTIF
· 1. Tujuan Penyusunan Rencana Wirausaha Sosial 
	. Tujuan penyusunan Rencana Wirausaha Sosial ini untuk:



	a. memenuhi persyaratan mendapatkan start up grand
:

	b. sebagai acuan untuk melaksanakan wirausaha sosial



	c. dokumentasi kegiatan ISSN



	     d.  sebagai acuan untuk mengevaluasi pelaksanaan kegiatan wirausaha           sosial yang telah dilaksanakan

	


· 2. Visi dan Misi Wirausaha Sosial (Tujuan Jangka Panjang Perusahaan)

	VISI: Mengemban Amanah Jadikan Usaha Sosial Kemasyarakatan dan       Akademik    ( MAJUSKA ) 

	

	

	MISI: 

	1. Tersedianya bahan kebutuhan siswa untuk kelancaran dan peningkatan prestasi akademik dan keterampilan
2. tersedianya fasilitas belajar yang dibutuhkan siswa dan masyarakat untuk mengakses informasi global
3. terciptanya rasa memiliki pada warga sekolah dan masyarakat sebagai perwujudan tanggung jawab bersama untuk mengembangkan wira usaha sosial

4. terciptanya harga barang kebutuhan pokok yang murah sebagai akibat penyerderhanaan birokrasi perdagangan sebagai ciri wirausaha sosial
5. terciptanya transparansi manajemen sebagai perwjudan nilai wirausahawan sosial

	


· 3. Gambaran Ringkas Gagasan Usaha dan produk/jasa 
	Koperasi yang diselenggarakan berupa pemenuhan kebutuhan siswa, guru, karyawan, masyarakat sekitar 

	dan mahasiswa perguruan tinggi sekitar sekolah

	Kebutuhan untuk siswa berupa alat tulis, kebutuhan guru dan karyawan berupa kebutuhan pokok 

	Rumah tangga, kebutuhan masyarakat baik berupa kebutuhan alat tulis maupun kebutuhan 

	pokok  rumah tangga

	


· 4. Tujuan Sosial:
a. meringankan biaya yang dikeluarkan oleh warga sekolah         

                   dan   masyarakat untuk memenuhi kebutuhan sehari-hari.
b. memudahkan siswa , masyakakat untuk mengembangkan kemampuan akademik dan keterampilan
c. membantu warga sekolah dan masyarakat untuk mendapatkan berbagai informasi melalui penguasaan teknologi informasi dan keterampilan berbahasa Inggris 
· 5. Tonggak Usaha:
	Uraian apa yang ingin dicapai
	Indikator keberhasilan
	Waktu/Periode

	1. membuat daftar personalia dan job diskription
	Daftar personalia dan job diskripsion terpampang
	2-4 maret 2009

	2 menginventaris sarpras yang dibutuhkan

	Tersedianya sarpras yang dibutuhkan
	2-7 maret 2009

	3. menginverntaris bahan yang akan disediakan

	Tersediany bahan kebutuhan pokok
	9-14 maret 2009

	4. sosialisasi pada masyarakat (marketing)

	Tersedianya pearngkat marketing dan terlaksananya prosaes markating
	


· 6. Kebutuhan Investasi, Biaya Praoperasional,  dan Resume Analisa Keuangan

	

	1. Kebutuhan infestasi dipenuhi oleh sekolah  

	2. Biaya pra operasional dicukupi oleh sekolah dan start up grant. Omzet koperasi ini diperkirakan Rp. 25.000.000,- per bulan. Jika keuntungan yang diperoleh 10 %, maka keuntungan nominal sebesar Rp 2.500.000,- . penggunaan keuntungan 40 % untuk operasional, 30 % untuk pengembangan dan 30 % untuk membantu siswa.

	


II. MASALAH SOSIAL YANG DIHADAPI

	ISU SOSIAL YANG KRITIKAL:

	1. Sulitnya memenuhi kebutuhan rumah tangga karena kesibukan    dan keterbatasan waktu.

	2. Sulitnya membimbing anak untuk meningkatkan prestasi akademik dan meningkatkan keterampilan, bidang IT dan bahasa Inggris

	USULAN MENGATASI MASALAH:

	1. perlu tersedianya barang kebutuhan pokok rumah tangga yang mudah terjangkau oleh warga sekolah dan masyarakat dengan harga yang relatif lebih murah dari pasar

	2. perlu tersedianya sarana yang mendukung peningkatan prestasi akademik dan keterampilan, bidang IT dan bahasa Inggris yang mudah terjangkau

	


III. TARGET PENERIMA MANFAAT
	1. Siswa SMP Muhammadiyah 7 Surakarta

	2. Keluarga guru dan karyawan SMP Muhammadiyah 7 Surakarta 

	3. Masyarakat sekitar sekolah

	4. Mahasiswa perguruan tinggi sekitar sekolah


IV. ANALISA PEMANGKU KEPENTINGAN

	Nama Mitra/pemangku kepentingan
	Apa yang mereka inginkan/harpakan
	Apa yang mungkin mereka berikan
	Keterangan (tindak usulan, peluang kemitraan, dsb) 

	Warga Sekolah
	Tersediannya kebutuhan pokok
	Sebagai pelanggan yang menghidupi 
	Sumber pendapatan

	Warga Masyarakat
	Tersedianya barang dan jasa dengan harga murah
	Sebagai pelanggan, belanja barang dan pemakai jasa
	Saling menguntungkan antara masyarakat dan koperasi

	Supplier

	Ajang promosi dan pasar
	Potongan harga dan hadiah
	Pembayaran tiap akhir bulan

	Yayasan
	Kelancaran dan keterbukaan pelaksanaan
	Pembinaan dan pengawasan
	Kerjasama administrasi lapangan


V. GAGASAN WIRAUSAHA SOSIAL YANG DIUSULKAN 
· Deskripsi Wirausaha Sosial:

	Kobaja Majuska adalah koperasi yang menyediakan barang kebutuhan keluarga dan sekolah, serta penyediaan, kursus-kursus yang berhubungan dengan informasi dan pendidikan.


· Deskripsi Produk/Jasa:
	Nama Produk
	Spesifikasi
	Keistimewaaan
	Manfaat

	Kebutuhan rumah tangga
	· Beras

· Sabun

· Sampo

· dll
	Harga lebih murah dari pasaran
	Mencukupi kebutuhan dengan menghemat waktu dan biaya

	Kebutuhan siswa
	· Buku
· Pensil

· Ballpoint
	Murah, terjamin keasliannya
	Mencukupi kebutuhan peralatan siswa

	Kursus dan bimbingan belajar
	· Kursus komputer
· Bahasa Inggris

· Warnet
	Peralatan dan tempat representatif  dan murah
	Fasilitas untuk mengembangkan diri


VI. Analisa Pasar
	Besarnya permintaan – besaran pangsa pasar:

	Pangsa pasar adalah siswa, warga sekolah (guru, karyawan dan komite)  kurang lebih sebanyak 600 orang, warga masyarakat dam mahasiswa sekitar sekolah.

	Pesaing yang ada:

	Kios – kios di sekitar sekolah


VII. Strategi WIRAUSAHA SOSIAL 
	

	Penetapan harga lebih murah dari pasar karena dengan pemotongan birokrasi yaitu dengan mengambil barang langsung dari agen /distributor. Promosi melalui dialoq, selebaran, MMT, untuk menangkau masyarakat  yang lebih luas. Penempatan usaha di tempat strategis yang merupakan gabungan sekolah –sekolah TK, SD, dan SMP sehingga pengaturan barang lebih efektif dan efisien. Penjualan diharapkan bisa mencukupi target dengan omzet 25 juta rupiah perbulan dengan memperhatikan kebutuhan siswa dan masyarakat


(Tetapkan strategi wirausaha sosial berdasarkan hasil analisa SWOT dan analisa pemangku kepentingan.

Strategi yang ditetapkan boleh memanfaatkan aspek 4P, mana saja yang relevan:)

· Penetapan Harga

· Promosi 
· Penempatan &  Penyaluran  
· Penjualan   
VIII. OPERASI

· Proses Operasi/Produksi 
Barang masuk koperasi , melewati jenjang bisnis terutama agen dan distributor sebagai supplier

· Fasilitas dan Perlengkapan

	JENIS FASILITAS DAN PERLENGKAPAN
	SPESIFIKASI
	JUMLAH

	1. Timbangan
	Timbangan barang kebutuhan rumah tangga maksimal 5 Kg
	1 buah

	2. Etalase
	Kaca ukuran 200 x 100 x 60 x 1 Cm persegi
	1

	3. Kalkulator
	Casio
	2 buah

	4. Komputer
	Core duo
	1 set

	5. Printer
	Printer
	1 buah


IX. TATA KELOLA & MANAJEMEN 
· Tata Kelola:

1) Pimpinan Cabang Muhammadiyah Jebres Surakarta sebagai Penanggung jawab.
2) Kepala Sekolah sebagai pengawas

· Manajemen :

1) Bambang Condro Haryadi, S.Pd. sebagai manager yang melaksanakan wirauhasa sosial Kobaja Majuska
2) Sartini, S.Pd. sebagai karyawati

X. RENCANA KEUANGAN 
Investasi sebesar 



: Rp   7.850.000,-

Modal kerja :   Biaya langsung 

: Rp 51.640.000,-

Biaya tidak langsung 

: Rp 10.000 000,- +
Total





: Rp 69.490.000.-

Rencana Anggaran Biaya

	
	Tanggung Jawab sekolah
	Start-Up Grant

	Kebutuhan logistik :

1. Biaya kantor

a. 1 unit komputer

b. 2 meja a. 250.000,-

c. Etalase a. 750.000,-

d. Timbangan
e. 2 kalkulator a. 50.000,-

f. Telepon

g. ATK


	Rp  4.000.000,-

Rp     500.000,-

Rp  1.500.000,-

Rp     500.000,-

Rp     100.000,-

Rp     750.000,-

Rp     500.000,-
	

	Dukungan Strategis :
1. Perencanaan 

a. Rapat stakeholder dan anggota

b. Brosur

c. MMT

d. Board

2. Pengembangan produk
a. Membeli beras 40 sak @ Rp 125.000,-

b. Gula pasir 100 Kg @ Rp 5.800,-

c. Sabun mandi 150 buah @ Rp1.500,-
d. Pasta gigi 150 buah @  Rp 3.900,-
e. Sabun cuci 50 buah @ Rp 14.000,-
f. Minyak goreng 100 Liter @  Rp 13.000,-
g. Mie instan 50 Dos @  Rp 34.000

h. Sampoo 50 Botol @ Rp 7.800,-

i. Buku tulis 5.000 buah @ Rp 1.700

j. Susu bubuk 40 dos @ Rp 34.000,-

k. LKS 5000 eksemplar @ Rp 4.500

l. Ballpoint 500 buah @ Rp 1.200,-

m. Pencil 2b 500 buah @ Rp 2.500

n. Karet penghapus 500 buah @ Rp 2.000,-

	Rp 2.000.000,-

Rp 8.500.000,-

Rp 22.500.000,-


	Rp 1.750.000,-

Rp    500.000,-

Rp 1.000.000,-

Rp  5.000.000,-

Rp      580.000.,-

Rp      225.000,-

Rp      585.000,-

Rp   1.400.000,-
Rp   1.300.000,-

Rp   1.700.000,-
Rp      390.000.-

Rp   1.360.000,-

Rp     600.000,-

Rp   1.250.000,-

Rp   1.000.000,- 


	Dukungan Operasional
a. Gaji 2 karyawan 

b. Ijin usaha


	Rp   9.000.000,-

Rp   1.000.000,- 


	

	Jumlah
	Rp 50.850.000,-
	Rp 18.640.000,-

	TOTAL
	Rp 69.490.000,-




Rencana Rugi Laba

Perencanaan keuntungan Kobaja Majuska diharapkan perputaran omzet pembelian Rp 25.000.000,- per bulan diestimasikan omzet penjualan Rp 27.500.000,- per bulan.

Pemanfaatan keuntungan 40 % untuk operasional, 30 % untuk pengembangan , 30 % untuk sosial pendidikan di SMP Muhammadiyah 7 Surakarta.

Neraca Awal Kobaja Majuska

	Aktiva
	Pasiva

	Kas Rp 69.490.000
	Modal sendiri          Rp 50.850.000,
Start up grant           Rp 18.640.000,-

	
	

	       Rp 69.490.000,-
	                                Rp 69.490.000,-


Peserta  Pelatihan Kewirausahaan 

SMP Muhammadiyah 7 Surakarta

1) Drs. Heru Sutanto, SE
2) Bambang Condro Haryadi, S.Pd.
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